
美
容
室
を

開
業
し
よ
う
と

思
っ
た
ら

ま
ず
は
じ
め
に

読
む
漫
画
︒

Presented by 

独
立
し
て

サ
ロ
ン
を
開
業
し
た
い
け
ど

何
か
ら
始
め
た
ら
い
い
ん

だ
ろ
う
？



す
げ
〜
っ
！

美容師

佐々木ショウタ（27）

美容師

村上タクヤ（29）

営業時間終了後

す
み
ま
せ
ん

オ
ー
プ
ン
の

レ
セ
プ
シ
ョ
ン
パ
ー
テ
ィ
ー

に
行
け
な
く
て…シ

ョ
ウ
タ
が

忙
し
い
の
知
っ
て
る
し

大
丈
夫
〜

そ
れ
に
し
て
も

お
店
め
っ
ち
ゃ

繁
盛
し
て
ま
す
ね
！

前
の
お
客
さ
ん
も

ほ
と
ん
ど

来
て
く
れ
て
る
し
ね

2



お
金
も
結
構

掛
か
っ
て
そ
う

で
す
よ
ね…

ま
ぁ
ね…

え
？

な
ん
で
す

か
？

う
う
ん

何
で
も
な
い

お
店
の
設
計
と
か
は

ど
う
し
た
ん
で
す
か
？

タ
ク
ヤ
さ
ん
が

デ
ィ
レ
ク
シ
ョ
ン
し
て
？

ま
ぁ
ね
〜

イ
メ
ー
ジ
を

伝
え
て…

あ
の
ぉ
ー…

…

さ
っ
き
か
ら

ビ
ー
ジ
ー
ビ
ー
ジ
ー
っ
て

小
声
で
言
っ
て
ま
す
け
ど

そ
れ
っ
て
あ
の

ビ
ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ
の

こ
と
で
す
か
？

独
立
を
考
え
始
め
た
時
に

開
業
サ
ポ
ー
ト
も
し
て
る

っ
て
先
輩
が
教
え
て

く
れ
た
ん
だ

そ
う
そ
う
！

そ
の
ビ
ュ
ー
テ
ィ

ガ
レ
ー
ジ
！

意
外
だ
ろ
？

そ
れ
な
ら

一
度
ビ
ュ
ー
テ
ィ

ガ
レ
ー
ジ
に
相
談
に

行
く
と
い
い
よ

そ
う
か

お
前
も
そ
ん
な

時
期
か
〜

3



い
や…

実
は
俺
も
ち
ょ
っ
と

考
え
始
め
て
て…

色
々
と
聞
き
た
い
こ
と
も

あ
る
ん
で
す

独
立
？
そ
っ
か
〜

タ
ク
ヤ
も
そ
ん
な

時
期
だ
も
ん
な…

こ
う
い
う
相
談
っ
て

デ
ィ
ー
ラ
ー
さ
ん
に

し
た
ら
い
い
ん

で
す
か
ね
？

う
ー
ん…

デ
ィ
ー
ラ
ー
さ
ん
っ
て

商
品
の
こ
と
は
詳
し
い
け
ど

開
業
の
ノ
ウ
ハ
ウ
に
関
し
て
は
疎
い
し

開
業
後
の
サ
ー
ビ
ス
も
無
い
し…

知
り
合
い
の
内
装
業
者
を

紹
介
し
て
き
て

ト
ラ
ブ
っ
た
り
す
る
こ
と
も

あ
る
ら
し
い
ぞ…

そ
う
な
ん
で
す
か
？

意
外
だ
な
ぁ
〜…

ま
ぁ
〜
独
立
す
る
し
な
い
は

別
に
し
て
さ…

一
度

ビ
ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ
で

話
を
聞
い
て
も
ら
え
ば
？

開
業
に
関
す
る

色
ん
な

プ
ロ
フ
ェ
ッ
シ
ョ
ナ
ル

が
い
て

開
業
だ
け
じ
ゃ
な
く

繁
盛
店
に
な
る
ま
で
の

サ
ポ
ー
ト
も
し
て

く
れ
る
よ
！

そ
う
で
す
ね
！

タ
ク
ヤ
さ
ん
か
ら
独
立
の
話
を

聞
く
よ
り
分
か
り
や
す
い
か
も

知
れ
ま
せ
ん
し
ね
！

…

ん
？

…

ん
ん
？
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後日

サロンコンシェルジュ
ビューティガレージ

佐
々
木
さ
ん

こ
ん
に
ち
は

本
日
は

開
業
無
料
相
談
で
す
ね
？

あ…

は
い

で
も
ま
だ
何
に
も

決
ま
っ
て
な
い
っ

て
言
う
か…

決
め
て
な
い
っ
て

言
う
か…

大
丈
夫
で
す
よ
！

今
日
は

開
業
ま
で
の

整
理
を

行
い
ま
し
ょ
う

は
い

❶ 何を
❷ どういった順番・スケジュールで
❸ いくらかかるのか ( 初期費用のシミュレーション )
　 そしてサロンを開業した後の
❹ 収益シミュレーション

開
業
を

イ
メ
ー
ジ
し
た
時
の

ス
ケ
ジ
ュ
ー
ル
感
の

把
握
と…

開
業
す
る
と
し
た
ら

こ
れ
だ
け
掛
か
る
と
い
う

初
期
費
用
、
更
に
利
益
が

ど
れ
く
ら
い
に
な
る
の
か

と
い
う
収
益
の
計
算
で
す
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オ
ー
プ
ン
す
る
と

し
た
ら…

っ
て
言
う

シ
ミ
ュ
レ
ー
シ
ョ
ン

み
た
い
な
？

は
い

そ
の
と
お
り
で
す

開
業
準
備
を

始
め
る
時
に

最
初
に
や
る
こ
と

は
何
だ
と

思
い
ま
す
か
？

最
初
に

や
る
こ
と…

お
店
の

物
件
探
し

で
す
か
？

物
件
探
し
も

大
事
で
す
が

そ
れ
よ
り
も
先
に

や
ら
な
い
と

い
け
な
い
こ
と
が

あ
る
ん
で
す

そ
れ
が
こ
れ
！

「
事
業
計
画
書
」
で
す
！

最
初
に
ゴ
ー
ル
を
決
め
る

つ
ま
り…

『
ど
ん
な
サ
ロ
ン
を
作
り
た
い
か
』

を
決
め
る
作
業
が

事
業
計
画
書
作
り
な
ん
で
す

事
業
計
画
書…



マ
ラ
ソ
ン
で
も

ゴ
ー
ル
を
決
め
ず
に

走
り
出
す
こ
と
は

で
き
ま
せ
ん
よ
ね
？

た
し
か
に…

だ
か
ら
で
き
る
だ
け

綿
密
に
計
画
を

立
て
ま
し
ょ
う

は
い
！

事
業
計
画
書
に

入
れ
る
べ
き

３
つ
の
カ
テ
ゴ
リ
ー
は…

❶ サロンコンセプト：
　 サロンの特徴や来てほしい客層、
　 他店との差別化のポイントなど

❷ 数字によるシミュレーション：
　 初期投資計画、収支シミュレーションなど

❸ コンセプトや数字を達成するための戦略づくり：
　 繁盛店にするための戦略、新規集客獲得施策など

新
規
集
客
の
方
法
ま
で

最
初
に
考
え
る
の
か…

新
規
だ
け
じ
ゃ
な
く

リ
ピ
ー
ト
の
こ
と
ま
で

考
え
て
お
き
た
い
で
す
ね
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次
に…お

金
で
す
か
！

正
解
で
す
！

事
業
計
画
書
で
は
じ
き
出
し
た

開
業
に
必
要
な
費
用
を

ど
う
調
達
す
る
か
を
考
え
ま
す

❶ 自己資金

❷ 親族からの支援

❸ 日本政策金融公庫

❹ 制度融資

❺ ローン・リース

❻ 投資

融
資
を
受
け
る
際
の

条
件
も
事
前
に

調
べ
て
お
き
ま
す

誰
で
も
借
り
ら
れ
る

訳
じ
ゃ
な
い
で
す

も
ん
ね…
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ど
ん
な
方
法
で

資
金
調
達
す
る
に
し
て
も

必
ず
自
己
資
金
・
個
人
信
用

事
業
計
画
書
は

チ
ェ
ッ
ク
さ
れ
ま
す

そ
れ
か
ら…

リ
ー
ス
っ
て
い
う

考
え
も
あ
る
の
か
〜

い
ろ
ん
な
方
法
が

あ
る
ん
で
す
ね…

初
期
費
用
を

抑
え
る
た
め
に

美
容
器
具
を

リ
ー
ス
す
る
方
法…

更
に
ビ
ュ
ー
テ
ィ

ガ
レ
ー
ジ
で
は

サ
ロ
ン
を
ま
る
ご
と

リ
ー
ス
す
る
方
法
も

あ
り
ま
す
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次
は
物
件
に
つ
い
て

で
す
が…

今
お
勤
め
の
お
店
は

ど
ち
ら
に
あ
り
ま
す
か
？

夢
の
台
駅
で
す

若
者
に
人
気
の

い
い
立
地
で
す
ね
！

は
い

場
所
が
い
い
の
で

新
規
の
お
客
様
も

結
構
来
て
く
れ
ま
す
ね

物
件
選
定
は

面
・
線
・
点
の

３
つ
の
視
点
か
ら

考
え
ま
す３

つ…
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❶
面
（
商
圏
）

❷
線
（
導
線
）

❸
点
（
物
件
）

競合店サロンの需要エリアの特性

ターゲットが集まる
施設の有無

交通量人の流れ

お店の見つけやすさ お店の入りやすさ
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…

で
条
件
に
合
う

物
件
を
探
し
て

見
つ
か
っ
た
ら

す
ぐ
に

契
約
す
る…
と

い
え…

契
約
ま
で
の

ス
ピ
ー
ド
も
大
事
で
す
が

物
件
申
込
と
物
件
契
約
は

特
に
慎
重
に
や
ら
な
い
と

そ
う
と
も

限
ら
な
い
の
が

難
し
い
と
こ
ろ

な
の
で
す
が…

場
合
に
よ
っ
て
は

大
き
な
損
を
し
て
し
ま
う

こ
と
が
あ
る
ん
で
す…
例
え
ば…

シャワーの
水圧が弱い

ドライヤー使用で
ブレーカーがおちまくる

慎
重…大

事
で
す
ね…

大
事
で
す…
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私
た
ち

ビ
ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ
で
は

サ
ロ
ン
運
営
に
適
し
た

不
動
産
の
紹
介
も
行
っ
て
い
ま
す

ス
ケ
ル
ト
ン
は
も
ち
ろ
ん

初
期
費
用
を
抑
え
ら
れ
る

居
抜
き
の
物
件
も

紹
介
し
て
ま
す
よ

ま
た…

ど
こ
の
エ
リ
ア
に
出
そ
う
か

定
ま
っ
て
お
ら
ず

こ
の
エ
リ
ア
に
は
ど
れ
く
ら
い
の

タ
ー
ゲ
ッ
ト
が
い
る
の
か

知
り
た
い
と
い
う
方
に
は

「
商
圏
分
析
」
も
行
っ
て
い
る
ん
で
す

そ
れ
は

あ
り
が
た
い
で
す
ね
！

こ
こ
ま
で
は

順
序
立
て
て
説
明
し
て

来
ま
し
た
が…

こ
こ
か
ら
は
ほ
ぼ
同
時
に

進
行
し
て
い
き
ま
す

…

さ
て

は
い
！
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お
店
が

決
ま
っ
た
ら

次
は
「
設
計
」
で
す

か
っ
こ
い
い

店
が
い
い
な
あ
〜

も
ち
ろ
ん

カ
ッ
コ
よ
さ
も

あ
り
ま
す
が

店
舗
デ
ザ
イ
ン
作
成
時
の

ポ
イ
ン
ト
は…

❶ 設計・デザイン・施工会社の選定

❷ サロンコンセプトや予算の明確化

❸ 店舗デザイナーとの綿密なコミュニケーション

そ
ん
な
事
例
も

あ
る
よ
う
で
す…

サ
ロ
ン
の
設
計
を

し
た
こ
と
が
な
い

デ
ザ
イ
ナ
ー
さ
ん
に

お
願
い
し
て

使
い
づ
ら
い
内
装
に

仕
上
が
っ
て

し
ま
っ
た…

…
…
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※自治体によって異なるので、事前に最寄の保健所に確認しましょう。

失敗事例その❶ 
保健所に登録できない設計・レイアウト

…

あ
れ
？
待
合
ス
ペ
ー
ス

と
店
内
の
間
に
仕
切
り
を

置
く
ん
だ
け
ど…

こ
の
幅

だ
と
入
ら
な
い
ん
じ
ゃ…

…
…

あ
っ

え
え
え
っ
!?

よ
く
確
認
し
た
ら

作
業
室
面
積
も
１３
㎡
以
上

な
か
っ
た
し…

結
局
追
加
工
事
で

オ
ー
プ
ン
延
期
だ…

そ
れ
で
は

シ
ャ
ン
プ
ー
し
て

い
き
ま
す
ね
〜

す
い
ま
せ
ー
ん…

予
約
し
た
ん

で
す
け
ど
〜…

え…

う
そ…

無
視
？

あ
の
ぉ
っ
！！

そ
う
だ
そ
う
だ…

仕
切
り
が
な
い
と

保
健
所
の
登
録
が

で
き
な
い
ん
で
し
た
っ
け

す
っ
か
り
忘
れ
て
ま
し
た…

※

失敗事例その❷ 
顧客目線を無視した
美容室として使いづらい導線



そ
れ
は
つ
ら
い…

想
像
し
た
だ
け
で

ゾ
ッ
と
し
ま
す
ね…

ホ
ン
ト
に…

頼
も
し
い
で
す
ね
！

※株式会社タフデザインプロダクトは
美容サロンに特化した業界大手の一級建築士事務所。建設業許可を取得しています。

ビ
ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ
の

グ
ル
ー
プ
会
社

「
タ
フ
デ
ザ
イ
ン
プ
ロ
ダ
ク
ト
」

の
デ
ザ
イ
ナ
ー
は

若
手
の
実
力
者
揃
い
で
す
か
ら

か
っ
こ
い
い
＆
機
能
的
な

店
舗
設
計
を
安
価
で
仕
上
げ
ま
す

※
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店
舗
設
計
と

並
行
し
て

器
具
＆
材
料
選
定
も

行
い
ま
す

物
件
契
約
や
内
装
に

お
金
を
掛
け
過
ぎ
て

器
具
や
材
料
に
ま
で

手
が
回
ら
な
い…

な
ん
て
こ
と
が

な
い
よ
う
に

計
画
書
の
段
階
か
ら

し
っ
か
り
と
計
算
に

入
れ
て
お
か
な
い
と

い
け
ま
せ
ん
ね

ま
た
、
オ
ー
プ
ン
前
に

仕
入
先
は
ど
う
す
る
の

か
も
決
め
て
お
く
よ
う
に

し
ま
し
ょ
う
！！こ

れ
は

見
落
と
し
が
ち
だ
な…

し
っ
か
り

メ
モ
し
て
お
き
ま
す
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次
は…

い
よ
い
よ

オ
ー
プ
ン
で
す
ね
？

そ
の
前
に…

分
か
っ
た
！

プ
ロ
モ
ー
シ
ョ
ン

で
す
よ
ね
！

あ
っ
！

正
解
で
す
！

❶ 何を伝えるか（お店の魅力）

❷ 何で伝えるか（媒体選定）

❸ 誰に伝えるか（ターゲット）

集
客
プ
ロ
モ
ー
シ
ョ
ン
を

成
功
さ
せ
る
カ
ギ
と
な
る
の
が

次
の
３
つ…

タ
ー
ゲ
ッ
ト
は
で
き
る
だ
け

細
か
く
設
定
し
ま
し
ょ
う

チ
ラ
シ
や
S
N
S
…

色
々
方
法
は

あ
り
そ
う
だ
け
ど

ど
う
し
た
ら
い
い
ん
だ
ろ
う…

更
に

ど
の
よ
う
な
導
線
で

予
約
を
し
て
も
ら
う
の
か
を

合
わ
せ
て
考
え
て
い
き
ま
す
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…
あ
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
も

作
ら
な
い
と
！

ご
心
配
な
く
！

そ
し
て
ホ
ー
ム

ペ
ー
ジ
の
作
成
ま
で

ビ
ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ
は

ト
ー
タ
ル
で
サ
ポ
ー
ト
し
て

い
ま
す
よ

チ
ラ
シ
の
作
成
や

S
N
S
や
集
客
サ
イ
ト
の

活
用
方
法本

当
に

何
か
ら
何
ま
で

や
っ
て
く
れ
る

ん
で
す
ね
!

決
算
や
確
定
申
告
の

サ
ポ
ー
ト
を
し
て
く
れ
る

美
容
サ
ロ
ン
に
特
化
し
た

社
会
保
険
労
務
士
・
税
理
士
の

無
料
紹
介
サ
ー
ビ
ス
も

行
っ
て
い
ま
す
し
…

い
ざ
と

い
う
と
き
の

賠
償
保
険
も

忘
れ
ず
に
加
入

し
ま
し
ょ
う
！

…
佐
々
木
さ
ん
の

手
元
に
は

こ
の
く
ら
い
の

お
金
が
残
り
ま
す

な
る
ほ
ど
〜

こ
う
い
う
計
算
っ
て

自
分
ひ
と
り
で
は
難
し
い
の
で

助
か
り
ま
す
ね
！

い
い
サ
ロ
ン
に
な
る
と

良
い
で
す
ね
♪

ま
た
何
か
あ
れ
ば

遠
慮
な
く
相
談
に
い
ら
し
て

く
だ
さ
い

は
い
！

今
日
は
あ
り
が
と
う

ご
ざ
い
ま
し
た
！

こ
こ
ま
で
で

佐
々
木
さ
ん
の

考
え
て
い
る

サ
ロ
ン
の

初
期
費
用
を

概
算
す
る
と
…

だ
い
た
い

こ
の
く
ら
い
に

な
り
ま
す
ね

家
賃
や

光
熱
費
…

借
入
し
た

場
合
の

返
済
金
額
を

引
く
と
…

お
お
っ
…

な
ん
か
す
ご
い

リ
ア
ル
で
す
ね

サ
ロ
ン
開
業
の

イ
メ
ー
ジ
は

で
き
ま

し
た
か
？

そ
う
で
す
ね

何
だ
か
す
ご
く

現
実
的
に
考
え
る

こ
と
が

で
き
ま
し
た



そして1年後…

シ
ョ
ウ
タ
！

独
立
＆
開
業

お
め
で
と
う
！

タ
ク
ヤ
さ
ん
！

へ
え
〜
！

イ
イ
感
じ
の
店
だ
な
！

へ
へ
へ
…ビ

ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ

の
お
か
げ
で
す
！

お
お
！

俺
が
教
え
た

ビ
ュ
ー
テ
ィ

ガ
レ
ー
ジ
な
…

い
や
〜

無
料
開
業
相
談
の
後

結
局

計
画
書
作
成
か
ら

集
客
ま
で

フ
ル
で
サ
ポ
ー
ト

し
て
も
ら
っ
た
の
で

本
当
に
ビ
ュ
ー
テ
ィ

ガ
レ
ー
ジ
に
は

感
謝
し
て
い
ま
す
〜

自
分
の
好
き
な
商
品
を

い
つ
で
も
オ
ン
ラ
イ
ン
で

注
文
で
き
る
の
も

便
利
で
す
し
〜

あ
…

あ
れ
〜
？

こ
れ
か
ら
だ
な
〜

何
か
あ
っ
た
ら

ア
ド
バ
イ
ス
す
る

か
ら
な

そ
う
で
す
ね

こ
こ
か
ら
が

大
変
で
す
！
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で
も

ビ
ュ
ー
テ
ィ
ガ
レ
ー
ジ
の

サ
ポ
ー
ト
も
あ
る
の
で

心
強
い
し
大
丈
夫
で
す
！

照
れ
く
さ
く
て

言
え
な
い
け
ど
…

タ
ク
ヤ
さ
ん
も

あ
り
が
と
う
！

さ
あ

明
日
か
ら
頑
張
る
ぞ
っ
！
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STEP

1

サロン開業のスタートは事業計画書づくり＝事業計画書はサロンのゴール設定です。
ゴールを決めずに走り出すことはできません。

どんなサロンを作りたいのか綿密に計画を立てましょう。

漫画に登場したサロン開業までの手順をおさらい！

事業計画書作成

❶サロンコンセプト
　サロンの特徴や来てほしい客層、　
　他店との差別化のポイントなど

開業をしよう！と決意して、 ビューティガレージさんへ開業無料相談行った時には、 どんなサ
ロンにしたいか、 自分の中で何となく決まっているという程度でした。 しかし、 理想のサロン
を作るにはどれくらいの費用が掛かるのか、 売り上げを伸ばしていくための施策はどうすれば
いいのか、 具体的には全く考えていませんでした。 担当者さんとお話しをする中で、 今自
分は何をすべきか明確になり、 大まかな費用や売り上げ予測を把握することができました。
何から手を付ければ良いのかわからない方は、まず開業無料相談に行かれるといいですよ！

User’s Voice

事業計画書に入れるべき３つのカテゴリー

❷数字によるシミュレーション
　初期投資計画、
　収支シミュレーションなど

❸コンセプトや数字を達成するための戦略づくり
　繁盛店にするための戦略、新規集客獲得施策など

対応サービス 開業無料相談
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STEP

2

事業計画書が完成したら、資金調達プランを考えます。
開業には多額の費用がかかります。

事業計画書で作成した初期投資費用をどう集めるのかを考えていきましょう。

漫画に登場したサロン開業までの手順をおさらい！

資金調達

開業に向けて貯金はしていたものの、 それで足りるかもわからず、 またどのような手段を
使って、資金調達すればよいのかわかりませんでした。インターネットなどで調べると色々
な情報が出てくるので、 更にわからなくなっていました…。 ビューティガレージさんに相談
すれば、 どんな資金調達方法が自分には合っているのか理解することができました。 私
は日本政策金融公庫で融資を受けたのですが、 面談のアドバイスなどもして下さり、
スムーズに融資を受けることができました！

User’s Voice

6 つの資金調達方法

❶自己資金

❹制度融資

❷親族からの支援 ❸日本政策金融公庫

❺ローン・リース ❻投資

対応サービス 開業無料相談、資金調達サポート
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STEP

3

事業計画書と資金調達プランが固まったら、いよいよ物件選定。
ネットの情報や統計データだけに頼らず、実際に見に行くことが重要。

サロンのコンセプトや初期投資計画に合う物件、
そして何よりターゲットの目線になって物件は選びましょう。

漫画に登場したサロン開業までの手順をおさらい！

物件選定

User’s Voice

もともと勤めていたサロンの近くで開業したいと思っていたのですが、 事情により奥さんの
地元で開業することとなってしまいました。 土地勘もなく、 どのような客層になるのかも
全く分からず、 不安でいっぱいでした。 そんな時にビューティガレージさんの商圏分析
無料サービスを利用し、 開業予定地はどのような人口分布なのか、 また物件選定の 3
つのポイントを詳しく教えていただきました。 直感に頼らず、 現地に出向いてしっかりと
下調べをしたおかげで、 納得のいく物件を見つけることができました！

物件選定で大事な３つの視点

❶面（商圏） ❷線（導線） ❸点（物件）
エリアの特性

サロンの需要

競合店 ターゲットが集まる
施設の有無

交通量

人の流れ

お店の入りやすさ

お店の見つけやすさ

対応サービス サロン不動産 net、商圏分析無料サービス
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STEP

4

開業準備の中で一番楽しく、オープンを実感できるのがこのステップです。
店舗デザイナーにサロンコンセプトやアイデアをしっかり伝えて、

イメージ通りのサロンを作っていきましょう。

漫画に登場したサロン開業までの手順をおさらい！

店舗設計

User’s Voice

店舗デザイン作成時の３つのポイント

❶設計・デザイン・施工会社の選定

❷サロンコンセプトや予算の明確化

❸店舗デザイナーとの綿密なコミュニケーション

美容室を数多く手掛けているだけあって、 こちらの要望を汲み取り、 デザイン性はもちろ
んのこと、 美容室としての使いやすさ、 美容師目線、 お客様目線をきちんと考えて設
計してくれたということが、 オープンしてから気が付きました！物件契約前に、 美容室とし
て使える設備なのかを調べてもらい、 私の場合は給湯器が付いていない物件でした。
融資を受ける前に給湯器の費用も追加で発生することが分かったので、 それを含んだ融
資を受けることができ、 急な出費もせずに済みました。

対応サービス サロン店舗設計デザイン
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+ +

runningcost

STEP

5

サロンの差別化を図り、コンセプト実現のための重要なステップです。
事業計画書で立てた施術メニュー、内装デザインを元に、

どんな器具と材料を導入するのかを慎重に選定していきましょう。

漫画に登場したサロン開業までの手順をおさらい！

器 具 ＆ 材 料 選 定

User’s Voice

器具＆材料選定の 3 つのポイント

❶タ ー ゲ ッ ト ❷ コ ン セ プ ト ❸コ ス ト

家賃が予定より高くなってしまったので、 デザイン性はもちろん、 費用を抑えて器具を
揃えたいと考えていました。 ビューティガレージさんはお値段も手頃で豊富なデザインの
器具があり、 お店のメニューや内装デザインにも合う器具を購入することができました！ま
た、 オープン後にバタバタしていてカラー剤などの発注をし忘れてしまった時でも、 ビュー
ティガレージさんなら注文してすぐに商品が届きますし、 種類も豊富でお値段もとても安
いので、 これからもお世話になろうと思っています♪

対応サービス BEAUTY GARAGE Online shop、全国のショールーム、BG カタログ
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❶❷❸を踏まえた上で、更に、
どのような導線で予約をしてもらうか？までも

考えておきましょう！

STEP

6

事業計画書で作成した目標売上を達成するためには、客数を増やさなければなりません。
どのような手段で集客するのか、設定した客単価を維持するためにはどうすればよいか
そして、最終的にはどのような導線で予約をしてもらうかを考えていきましょう。

漫画に登場したサロン開業までの手順をおさらい！

集客プロモーション

User’s Voice

集客プロモーション成功の 3つのポイント

❶何を伝えるか ❷何で伝えるか ❸誰に伝えるか
お店の魅力・ウリ 媒体選定 ターゲット

色々な集客方法がありすぎて、 どんな手段を使えばよいのか迷っていたのですが、 お
店のコンセプトやターゲットに合わせて、 ホームページやチラシ、 ポータルサイトの紹介
をしてくれたので、これなら集客出来そうだ！という自信が付きました。 開業後も集客ツー
ルに関するフォローをしてもらっているので、 相談しながら一緒に進めていくことができまし
た！今後も宜しくお願いします！

対応サービス サロン集客ナビ、サロンプリント
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▼ 開業無料相談受付はこちら

▼ LINE 友達登録はこちら

03-5752-3891
▼ お問い合わせはこちら

ま
ず
は
お
気
軽
に

な
ん
で
も

ご
相
談
く
だ
さ
い
！

開
業
に
役
立
つ

テ
ン
プ
レ
ー
ト
を

無
料
で
ダ
ウ
ン
ロ
ー
ド
！

tel:0357523891
https://kaigyo.beautygarage.jp/kaigyomuryosodan
https://line.me/R/ti/p/%40exo4907t

